@ Tipo de Licenga: Creative Commons, com atribuigdo e direitos ndo comerciais (BY, NC).
= Informagdes sobre as qualificacbes e classificagdes da Revista: Qualyacademics

ESTUDO DE REVISAQ - Revista QUALYACADEMICS. Editora UNISV; v. 2, n. 3, 2024; p. 302-325.

POLICITACAO EM CONTRATOS INTERNACIONAIS DE
COMPRA E VENDA MERCANTIL

BIDDING IN INTERNATIONAL CONTRACTS FOR THE SALE
OF GOODS

Maristela Palmeira de Barros Souzal

RESUMO

Este estudo tem como objetivo investigar a possibilidade de existéncia de elementos
contraditérios na formacgdo de contratos, especialmente no que se refere a vinculacdo da
policitacdo, em contratos internacionais de compra e venda mercantil. Utilizando uma
metodologia de andlise comparativa entre a legislacdo interna, especificamente o Cédigo Civil
Brasileiro, e a Convencao das Nagdes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda Internacional
de Mercadorias (CISG), o trabalho justifica-se pela necessidade de determinar qual norma deve
prevalecer em caso de conflitos, visando a melhor adequacéo aos reclames do comeércio exterior.
A andlise detalhada das negociacdes preliminares e das manifestagdes de vontade revela que,
diante de tais conflitos, deve-se priorizar a norma internacional, a CISG, por sua capacidade de
unificar critérios e promover maior consenso entre as partes envolvidas, a0 mesmo tempo em
que impulsiona a movimentacdo do mercado global. Os principais resultados indicam a
proeminéncia da norma universal como ferramenta crucial para garantir seguranca juridica e
eficiéncia nas transacdes comerciais internacionais, eliminando a influéncia de disposi¢des
particulares e facilitando o desenvolvimento do comércio global.

Palavras-chave: Contratos Internacionais; Codigo Civil Brasileiro; Arbitragem e Convencéo
de Viena.

ABSTRACT

This study aims to investigate the possibility of contradictory elements in the formation of
contracts, particularly concerning the binding nature of bidding, in international contracts for the
sale of goods. Using a comparative analysis methodology between domestic legislation,
specifically the Brazilian Civil Code, and the United Nations Convention on Contracts for the
International Sale of Goods (CISG), the work is justified by the need to determine which
regulation should prevail in the event of conflicts, seeking the best adaptation to the demands of
international trade. Detailed analysis of preliminary negotiations and declarations of intent
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reveals that, in such conflicts, the international regulation, the CISG, should be prioritized due to
its capacity to unify criteria and promote greater consensus among the parties involved, while
simultaneously boosting the movement of the global market. The main results indicate the
prominence of the universal regulation as a crucial tool to ensure legal certainty and efficiency
in international commercial transactions, eliminating the influence of provisions and facilitating
the development of global trade.

Keywords: International Contracts; Brazilian Civil Code; Arbitration and Vienna Convention.
1. INTRODUCAO

Ao interagir com o meio social, 0 homem pode manifestar tanto interesses convergentes
quanto divergentes. Seu proprio instinto o conduz a interacdo social necessaria para sua
existéncia, fazendo-o cooperar ou, por vezes, entrar em conflito. O Direito, por sua vez, é
estabelecido como ultima ratio, ou ultima instancia, uma barreira criada pela sociedade para
regra-la, submetendo as oportunidades aos ditames consistentes com o objetivo de alcangar a
pacificacdo social. Nesse contexto, o Direito se configura como um mecanismo destinado a
coletividade, responsavel por organizar interesses contrapostos.

Historicamente, a justica era feita por autotutela ou pelas proprias méos privadas, sendo
posteriormente substituida pela atuacdo do Poder Publico. Contudo, remanescem ainda algumas
previsdes desse instituto, como a legitima defesa e o estado de necessidade, conforme previsto
no Codigo Penal Brasileiro. Atualmente, a aplicacdo do Direito estd sob dominio estatal.
Entretanto, a Justica publica ndo consegue deliberar sobre todos os conflitos de maneira
satisfatoria e em tempo habil, evitando o perecimento do direito e mantendo a paz social. As lides
sociais surgem em maior escala do que a Justica pode efetivamente resolver, o que torna a
arbitragem um meio alternativo eficaz para solucionar controvérsias.

Este artigo pretende abordar o significado e a relevancia dos contratos de compra e venda,
especialmente no contexto mercantil e internacional. Aborda-se a arbitragem como um meio
adequado para a resolucdo de conflitos decorrentes desses contratos, analisando sua natureza
juridica e conceito. Busca-se compreender, em casos de dispositivos contraditérios relacionados
a vinculacdo da policitacdo, qual norma deve prevalecer: a interna, representada pelo Cédigo

Civil Brasileiro (CCB/2002), ou a externa, representada pela Convencdo Internacional de

SOUZA, Maristela Palmeira de Barros. Policitagao em contratos internacionais de compra e
venda mercantil . Revista QUALYACADEMICS. Editora UNISV; v. 2, n. 3, 2024; p. 302-325. ISSN:
2965-9760 | DOI: doi.org/10.59283/unisv.v2n3.021



http://doi.org/10.59283/unisv.v2n3.021

304

ESTUDO DE REVISAO - Revista QUALYACADEMICS. Editora UNISV; v. 2, n. 3, 2024; p. 302-325.

Compra e Venda de Mercadorias (CISG), também conhecida como Convencao de Viena.

A probleméatica é conduzida com base nos seguintes questionamentos: a) Quais sao 0s
regramentos norteadores da policitacdo no Brasil? b) Por que a arbitragem seria 0 método mais
adequado para a resolucdo de conflitos internacionais? ¢) Existem normas internacionais que
tratam da compra e venda de mercadorias? d) Caso positivo, essas normas tém o poder de
vincular os contratantes as ofertas em detrimento da norma interna (CCB)?

O objetivo geral € analisar a espécie contratual de compra e venda, focando na compra e
venda internacional de mercadorias e na arbitragem como forma alternativa de resolucéo de
conflitos. O objetivo especifico é elucidar a problematica da aplicacdo de dispositivos nacionais
Ou supranacionais na vinculagdo da proposta nos contratos internacionais de compra e venda
mercantil. Por fim, serd destacada a importancia e finalidade do estudo, concluindo-se a analise

sem a pretensdo de esgotar o tema.

2. CONTRATO DE COMPRA E VENDA

Ao longo do tempo, as relagbes contratuais tornaram-se mais complexas, acarretando
maior regramento por parte do Estado. A celebracdo contratual acomoda, hoje, a seguranca
juridica encontrada no principio da forca obrigatoria dos contratos, utilizado desde tempos
remotos, atrelada ao principio da autonomia privada, que permite celebracfes ndo defesas ou

devidamente autorizadas em lei.

2.1. CONCEITO

A liberdade de contratar € produto dos anseios sociais apresentados em determinado
momento. As necessidades sociais, portanto, tém o poder tanto para mitigar quanto para
impulsionar o livre-arbitrio dos contratantes, demonstrando, assim, o constante duelo entre as
vontades dos individuos e do grupo social (Cogliolo, 1915 apud Neto; Ferreira, 2015).

Corroborando com o entendimento acima exposto, Oliveira e Silva (2015) afirmam que

0S contratos sao
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instrumentos juridicos particulares confeccionados pelos sujeitos de direito civil, com a
finalidade de celebrar negécio juridico. Foram criados pelas pessoas desde que o
homem passou a viver em sociedade visando a criar dispositivos que ditariam as regras
a regerem o comportamento dos mais variados grupos sociais.

Por outro lado, a liberdade de contratar ou autonomia privada, inerente aos ajustes, é
restringida em raz&o do objetivo social do pacto e da boa-fé objetiva. O Codigo Civil Brasileiro
(CCB) de 2002 estabelece no Art. 421 que "a liberdade de contratar sera exercida em razéo e nos
limites da funcéo social do contrato™ e no Art. 422 que "o0s contratantes sdo obrigados a guardar,
assim na concluséo do contrato, como em sua execugdo, 0s principios de probidade e boa-fé."

Tal liberdade se relaciona com o tipo contratual e o contetido aventado, de acordo com a
ordem juridica. A funcdo social referida remete-se aos efeitos emanados do contrato, obrigando
as partes a se adequarem as perscrutacdes da sociedade, de modo a ndo a prejudicar, servindo,
desse modo, como entrave ao arbitrio. Nesse sentido, Dantas (2014) marca que o direito civil é
apontado como "direito civil constitucionalizado", a medida que apresenta normas, anteriormente
consideradas individualistas, amoldadas agora a Carta Magna ou Constituicdo Cidada da
Republica Federativa do Brasil de 1988. O artigo 421 do CC/2002, compatibiliza os ancestrais
principios aplicados aos contratos com os coevos: boa-fé, equilibrio contratual e fung&o social
dos contratos.

Entende-se que o contrato corresponde a um ajuste de vontades livremente manifestadas,
"que faz lei entre as partes firmando direitos e obrigaces™ (Oliveira; Silva, 2015). Venosa (2013,
p. 5), ao se dedicar ao contrato de compra e venda, ensina que este corresponde ao mais
importante dentre todas as espécies contratuais, em virtude da sua comumente utilizac&o.

A compra e venda, bem como a locagéo e a doacéo, inserem-se no grupo dos contratos
que objetivam a transferéncia de um bem de um contratante a outro. Portanto, por sua importancia
econémica, a compra e venda é o contrato mais importante e mais frequente. Em razéo disso,
trata-se do contrato mais minuciosamente regulado pela lei.

No entendimento do legislador brasileiro, o artigo 481 do Cdodigo Civil de 2002 define
que o contrato de compra e venda se traduz na transferéncia da posse ou propriedade do objeto
contratual, mediante pagamento do prego previamente avencgado: "Art. 481. Pelo contrato de

compra e venda, um dos contratantes se obriga a transferir o dominio de certa coisa, e 0 outro, a
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pagar-lhe certo prego em dinheiro™. Gongalves (2014, p. 144) defende que o artigo 481 do Cddigo
Civil Brasileiro aponta somente o "carater obrigacional do aludido contrato” de maneira
reciproca. A transferéncia do dominio, no entanto, depende de outro ato: “a tradi¢do, para 0s
moveis (CC, arts. 1.226 e 1.267); e o registro, para os imdveis (arts. 1.227 e 1.245)" (Gongalves,
2014, p. 144).

2.2. CLASSIFICACAO E ELEMENTOS CONSTITUTIVOS

No que tange a classificacdo, conforme o conhecimento de Lobo (2014, p. 206), o

contrato de compra e venda se categoriza como bilateral, oneroso e consensual:

A compra e venda é contrato bilateral, oneroso e consensual, mediante o qual o
vendedor assume a obrigacdo de transferir o bem ou coisa alienavel e de valor
econdmico ao comprador, que por sua vez assume a obrigacdo de pagar o0 preco
determinado ou determinavel em dinheiro. A coisa pode ser corpdrea ou incorporea. E
0 mais importante dos contratos tipicos e o mais utilizado pelas pessoas em seu
cotidiano.

No dizer de Venosa (2013, p. 10), a estrutura contratual é acrescida da translatividade e
comutatividade: "A compra e venda é um contrato oneroso, translativo, bilateral ou sinalagmético
(de prestacdes correspectivas) e geralmente comutativo."

Assim, segundo o autor, a onerosidade é justamente a correspondéncia das prestacoes,
com fito na vantagem econémica. A translatividade se refere a transferéncia da propriedade. O
contrato é bilateral porque as partes se comprometem em direitos e obrigacbes mutuos. E
comutativo quando o contetdo da prestacdo é manifesto (Venosa, 2013, p. 10). Acrescenta que
a compra e venda podera dar-se, ainda, aleatoriamente, "quando da existéncia de
desconhecimento preliminar da prestacdo” ou ser de "execucdo simultanea ou diferida,
dependendo da vontade das partes” (Venosa, 2013, p. 11).

Lobo (2014, p. 207) acentua que o contrato detém elementos considerados
imprescindiveis a perfeita consonancia da sua existéncia, como a coisa, 0O preco € 0

consentimento:

Os elementos essenciais que tém atravessado as vicissitudes historicas, sdo: a coisa, 0
preco e o consentimento. Ainda que a coisa seja futura ou aleatoria, ou que o preco
esteja dependente de determinadas circunstancias, devem ser determinaveis, previstas e
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objeto de consentimento de ambos os contratantes. Se faltar qualquer um desses
elementos, a compra e venda ndo pode subsistir.

Coadunando com o entendimento acima colocado, Venosa (2013, p. 12), denomina tais
elementos de: res (coisa), pretius (pre¢o) e consensus (consentimento). A res ou coisa € o objeto
apreciavel economicamente, cuja propriedade pode ser transferida. Logo, "as coisas que estdo
fora do comércio, inaliendveis, portanto, ndo podem ser objeto de compra e venda" (Venosa,
2013, p. 13). O pretius ou preco é elemento primordial, pois que, sem a devida estipulacdo do
valor, inexistira compra e venda (Venosa, 2013, p. 15). O consentimento marca a essencialidade
do contrato (Venosa, 2013, p. 18).

3. COMPRA E VENDA MERCANTIL

A compra e venda mercantil é a mesma espécie contratual supramencionada, voltada,
agora, aos atos de comeércio, visando ao lucro, precipuamente. Para FARIAS, ROSENVALD,
(2014, p. 288):

Os contratos interempresarias sdo aqueles celebrados entre empresas, em que somente
empresas fazem parte dessa relagdo, pois ambos os polos dessa relagdo tém sua
atividade movida pela busca do lucro.

Com base na movimentacdo de mercadorias, perquirem as empresas fazer circular o seu
capital, tornando-as frutiferas, no ambiente mercadoldgico.

Diniz (1993, v. 1, p. 337 apud VENOSA, 2013, p. 11) aduz que a comercialidade do
contrato se analisa a partir da existéncia de trés itens: a) comerciante no exercicio da profisséo;
b) coisa proveniente da atividade empresarial; c) intencdo de revenda ou aluguel do objeto do
contrato.

Tal raciocinio revela que, enquanto a compra e venda comum objetiva regramento das
relacdes civis ou consumeristas, a compra e venda de mercadorias, por outro lado, possui um
“ato especulativo, com intuito de lucro” (VENOSA, 2013, p. 12).

Resume-se, que 0s “contratos mercantis de compra e venda reger-se- do pelas regras do
CC/02 (art. 481 ss.) e pela legislacdo especial” (TEIXEIRA, 2010), frisando-se, no entanto, que
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tal legislacdo abarca tanto as empresariais quanto a consumerista.

4. CONTRATO INTERNACIONAL DE COMPRA E VENDA DE
MERCADORIAS

Cabe salientar, segundo Diniz (2013, p. 691), que os contratos internacionais s&o
elaborados sob diferentes tipos de negociagdes, compreendendo, assim 0s seguintes:

a) Os realizados por particulares (pessoas naturais ou juridicas, inclusive pelo
Estado-comerciante, equiparado a um particular em suas negociagdes mercantis, que
elegem a lei que irad regé-los, situando-se, portanto, na seara da autonomia da vontade.
b) Osefetivados entre um Estado e particulares estrangeiros.
c) Os firmados entre Estados, nos quais aparecem conexdes e diferentes ordens
juridicas.
H& de se ressaltar, também, a estimacdo dessa especificidade por envolver relacGes
globais, as quais fomentam a distribuicdo de riquezas, a partir do giro do comércio, seja por
intermédio de pessoas publicas ou privadas. Adverte Venosa (2013, p. 53), que:

Se é o contrato de compra e venda o catalisador em geral, evidente que também se trata
do negdcio preponderante no comércio internacional, envolvendo pessoas naturais ou
juridicas, privadas ou publicas, de diferentes nacionalidades

Os contratos internacionais possuem caracteristicas peculiares, devido aos riscos e
oportunidades, sofrendo, por esse motivo, maiores influéncias de usos e costumes. Isso significa
dizer que nem sempre a legislacdo interna se amoldara aos fatos, para dirimi-los.

Ilacdo essa, presenciada nas palavras de Bastos e Kiss (1990, apud VENOSA, 2013, p.
53-54):

Desse modo, deve ser compreendida a compra e venda internacional como aquela na
qual mais de uma ordem juridica, mais de um ordenamento nacional ou mais de um
sistema juridico surgem aptos para disciplinar o contrato.

Para Farias e Rosenvald (2014, p. 288) tais contratos, sdo “categorias unitarias e

autonomas”, possuindo aspectos basicos, como:

a) escopo de lucro —aeconomia final dos comportamentos é a principal caracteristica
dos negocios mercantis (...); b) funcdo econdémica como norte do contrato — as partes
ndo contratam pelo mero prazer de trocar declaracbes de vontade (...), mas,
objetivamente, para circular bens e servicos (...); ¢) custos de transacéo — a empresa
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contrata porque entende que o negdcio trar- lhe-a mais vantagens do que desvantagens
(...); d) egoismo do agente econdmico — a empresa perseguira antes o seu proprio
interesse do que aquele do parceiro comercial (...). (Sem grifos no original)

Outrossim, a licdo de Ireneu Strenger (apud MAY, 2015, p. 628-649) abaliza o caréater

desenvolvedor insito aos contratos internacionais:

As normas do Direito obrigacional sdo, inevitavelmente, aplicaveis as relagdes
juridicas emergentes da atividade mercantil, com algumas modifica¢des. Tais
modificacOes justificam-se pela necessidade de adaptar a ordem juridica positiva a
especialidade técnica da atividade econdémico-mercantil. Esse € um aspecto confluente
do Direito do Comércio Internacional e Interno, porquanto ambos tém por objeto a
sistematizagdo de técnicas juridicas adequadas as operacfes de transformacédo e de
circulagdo de bens ou de servicos no mercado.

O artigo 5°, inciso XXXV, da Carta Magna, preceitua: “a lei ndo excluira da apreciagdo
do Poder Judiciario lesdo ou ameaca a direito” (BRASIL, 1988). Sob esse aspecto, observa-se
gue 0 acesso a justica é um direito de todos, isto €, garantido tanto aos brasileiros, em sua acep¢éao
mais ampla possivel, quanto aos estrangeiros, residentes ou ndo no Pais.

Segundo Martins (2011), desde os tempos remotos, entenderam os homens a necessidade
de se transferir a resolucdo de suas desavencas a outrem, para que decidisse a questdo. Ainda nos
tempos contemporaneos ocorre a mesma preocupacdo com a eficiéncia da resolucdo de
demandas. Os métodos alternativos de pacificacdo social sao tidos por mais céleres, coadunando
com as exigéncias sociais. A intencdo de se amoldar aos ultimatos do meio grupal é patentemente
intuida no trecho extraido da Resolucdo de n.° 125, artigo 1°, pardgrafo Gnico, do Conselho
Nacional de Justica— CNJ - (BRASIL, 2010):

Art. 1° Fica instituida a Politica Judiciaria Nacional de tratamento dos conflitos de
interesses, tendente a assegurar a todos o direito a solu¢cdo dos conflitos por
meios adequados a sua natureza e peculiaridade. (Redacdo dada pela Emendan® 1,
de 31.01.13) Paragrafo Unico. Aos érgaos judiciarios incumbe oferecer mecanismos de
solugdes de controvérsias, em especial oschamados meios consensuais, como
a mediacdo e a conciliacdo bem assim prestar atendimento e orientacdo ao cidad&o.

O conciliador, segundo a Lei 13.105, de 17/03/2015, artigo 165, 8 2° (BRASIL, 2015), €

um elemento secundario, servindo, apenas, para auxiliar as partes, em sua composicao:

Art. 165. Os tribunais criardo centros judiciarios de solugdo consensual de conflitos,
responsaveis pela realizacdo de sessdes e audiéncias de conciliacdo e mediacéo e pelo
desenvolvimento de programas destinados a auxiliar, orientar e estimular a
autocomposigdo. (...)
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§ 2° O conciliador, que atuara preferencialmente nos casos em que ndo houver vinculo
anterior entre as partes, podera sugerir solucdes para o litigio, sendo vedada a utilizacao
de qualquer tipo de constrangimento ou intimidacdo para que as partes conciliem.

O paragrafo terceiro do artigo 165 preleciona que o mediador tem um papel fundamental
na compreensdo real da lide (BRASIL, 2015):

§ 30 O mediador, que atuara preferencialmente nos casos em que houver vinculo
anterior entre as partes, auxiliard aos interessados a compreender as questdes e 0s
interesses em conflito, de modo que eles possam, pelo restabelecimento da
comunicacdo, identificar, por si prdprios, solucdes consensuais que gerem beneficios
mutuos.

Sendo assim, o método conciliativo tem por escopo a busca do ajuste das vontades das
partes envolvidas e, até entdo, desconhecidas. Por outro viés, a mediacéo, por conter um terceiro
sem poder decisorio, reveste-se da possibilidade de se ofertar uma melhor coexisténcia aos

envolvidos, haja vista conhecidos, parentes ou vizinhos.

5. ARBITRAGEM

5.1 A NATUREZA JURIDICA DA ARBITRAGEM

A arbitragem, no dizer de BERALDO (2014, p. 2-3) € um processo, de natureza hibrida,
cujo nascedouro se da no pacto privado. Veja-se:

Pode-se conceituar a arbitragem como sendo um processo no qual as partes, por meio
de pacto privado, delegam a um arbitro, que nem mesmo precisa ser bacharel em
Direito, bastando apenas que seja pessoa capaz, 0 poder de decidir a lide, dentro
dos limites estabelecidos previamente na convencdo, desde que verse sobre direitos
disponiveis, sem a intervencdo do Poder Judiciério, produzindo sentenca arbitral,
os mesmos efeitos da sentenca judicial. A decisdo tem, portanto, autoridade de
coisa julgada e € passivel de execucdo, nos termos do artigo 475 — N, do Codigo de
Processo Civil (CPC).

O artigo 475 — N, do Cadigo de Processo Civil (BRASIL, 1973), prevé:

Art. 475-N. Séo titulos executivos judiciais: (Incluido pela Lei n° 11.232, de 2005)
I —asentenca proferida no processo civil que reconhega a existéncia de obrigagéo de
fazer, ndo fazer, entregar coisa ou pagar quantia; (Incluido pela Lei n°® 11.232, de
2005)

Il — a sentenca penal condenatdria transitada em julgado; (Incluido pela Lei n®
11.232, de 2005).
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Il —asentenca homologatéria de conciliagdo ou de transagao, ainda que inclua matéria
ndo posta em juizo; (Incluido pela Lei n® 11.232, de 2005)

IV —asentenca arbitral; (Incluido pela Lei n® 11.232, de 2005)

(grifos nossos)

Logo, observa-se que tanto a arbitragem quanto o Judiciario, pdem termo ao conflito,
através da figura de um terceiro, também, imparcial, chamado de arbitro, no caso da arbitragem,
o0 qual é tido por juiz de fato e de direito.

Na arbitragem, vém-se refletidas questbes de cunho patrimonial, oferecendo resolucoes
mais aceleradas, que as do Judiciario, aos desencontros oriundos dos contratos, anteriormente
celebrados. Sendo, portanto, 0 meio mais apropriado para decidir conflitos advindos dos

contratos internacionais.

5.2 CONCEITO DE ARBITRAGEM

No entendimento de Monteiro (2014):

Por arbitragem, pois, entende-se como sendo o meio pelo qual pessoas, empresas e
instituicdes podem utilizar-se para solucionar controvérsias, externamente ao Poder
Judiciéario. Ou ainda, o processo de dissolucdo de conflitos por intermédio de &rbitros
selecionados pelas partes, ou indicados, excluindo-se a participa¢do do Poder Judiciario
no que tange a resolugdo da dissidéncia.

Logo, trata-se a arbitragem de um procedimento feito de forma extrajudicial, pelo qual
optam quaisquer pessoas, quer sejam fisicas ou juridicas. O acesso € pleno, bastando, para tanto,
a inclusdo de clausula arbitral, em termo contratual ou a sua op¢ao pos-pacto.

A Lei de n.?9.307/1996 (BRASIL, 1996), reguladora da Arbitragem no Brasil, é bastante
eficaz ao esbocar sobre as regras de procedimento arbitral, seguindo o arquétipo da lei modelo —
UNCITRAL.

Motiva, em seu artigo 1° a resolucdo de demandas por meio arbitral, segundo a
patrimonialidade dessas, advertindo, além de tudo, 0 ndo envolvimento de interesses de incapazes
e direitos indisponiveis:

Art. 1° As pessoas capazes de contratar poderdo valer-se da arbitragem para dirimir
litigios relativos a direitos patrimoniais disponiveis.A escolha por esse meio alternativo,
requer ou adicionamento de clusula compromisséria, em contrato, ou compromisso
arbitral, ap6s inicio no Judiciario. E o que se entende dos seguintes, verbis (BRASIL,
1996):
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Art. 3° As partes interessadas podem submeter a solucéo de seus litigios ao juizo arbitral
mediante convencdo de arbitragem, assim entendida a clausula compromisséria e o
compromisso arbitral.

Art. 4° A clausula compromissoria € a convencdo através da qual as partes em um
contrato comprometem-se a submeter a arbitragem os litigios que possam vir a surgir,
relativamente a tal contrato.

§ 1° A clausula compromissdria deve ser estipulada por escrito, podendo estar inserta
no proprio contrato ou em documento apartado que a ele se refira.

Assim, a clausula compromissdria remonta a autonomia privada e preferéncia por um
método mais rapido e mais eficiente. O compromisso arbitral podera se da judicial ou

extrajudicialmente, conforme entendimento abaixo consubstanciado:

Art. 9° O compromisso arbitral é a convencdo através da qual as partes submetem um
litigio a arbitragem de uma ou mais pessoas, podendo ser judicial ou extrajudicial.

§ 1° O compromisso arbitral judicial celebrar-se-4 por termo nos autos, perante o juizo
ou tribunal, onde tem curso a demanda.

§ 2° O compromisso arbitral extrajudicial serd celebrado por escrito particular, assinado
por duas testemunhas, ou por instrumento publico.

Monteiro (2014) diz que as partes, além de escolher o método arbitral, elegem os &rbitros

e determinam as regras aplicadas:

Outrossim, é de bom alvitre destacar que a op¢do de pactuar pelo procedimento arbitral,
pela escolha dos &rbitros, bem como a forma pela qual serdo elegidos, devem ser
convencionadas entre as partes. Ainda, poderéo recorrer a um Orgéo Arbitral ou a uma
Entidade Especializada, submetendo-se, pois, ao respectivo regulamento do ente
preferido.

A arbitragem, portanto, de acordo com a autora, possui muitas vantagens, quando
comparada ao procedimento judicial: mais célere; mais ampla e flexivel para aceitagdo de provas;
mais confidvel, devido ao compromisso que os arbitros estabelecem e as suas especificidades;
possibilidade de eleicdo dos direito/regras aplicaveis, do territdrio de julgamento (MONTEIRO,
2014).

Constitui-se, enfim, como canal de solucdo de lides mais adequado as contratacGes de
cunho internacional, tendo em vista que cada Estado contratante detém soberania e legislaces

internas especificas.

6. CONVENCAO DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS - CISG.
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Com a presente Convencdo de Compra e Venda Internacional e Mercadorias (VIENA,
1980), os Estados, entes dotados de soberania, acordaram, a um fim proveitoso e ensejador de
maiores expectativas de relacfes/interacGes, desenvolvimento da economia global, conforme se

depreende do predmbulo, por oportuno referido, ipse literis:
OS ESTADOS PARTES NA PRESENTE CONVENGAO,

Tendo em conta 0s objetivos gerais inscritos nas resolucbes relativas a instauracéo de
uma nova ordem econdmica internacional adotada pela Assembleia Geral das Nacdes
Unidas em sua sexta sessdo extraordinaria; Considerando que o desenvolvimento do
comércio com base na igualdade e em vantagens mutuas constitui elemento
importante na promogéo de relacdes de amizade entre os Estados.

Estimando que a adocdo de regras uniformes para reger os contratos de compra
e venda de mercadorias, que contemplem os diferentes sistemas sociais, econémicos
e juridicos, contribuird para a eliminacdo de obstaculos juridicos as trocas
internacionais e promovera o desenvolvimento do comércio internacional. ACORDAM
no seguinte: (Sem grifos no original)

A ratificacdo, pelo Brasil, da Convencédo das Nagdes Unidas a qual ajusta a compra e
venda internacional de mercadorias - CISG ou Convengéo de Viena (VIENA, 1980) - se deu em
04/03/2013, vigorando a partir de 01/04/2014, que elucubra extrema importancia a geracao e
circulacédo de riquezas, culminando no aumento da economia tanto local quanto global.

Imperioso destacar que, hodiernamente, praticamente, ndo se encontram estorvos ou
impedimentos a realizacdo de pactos, muito em virtude da globalizacdo e do entendimento
juridico mais acentuado, no sentido de se envolver os Estados em atividades mercantis, entre si,
com fito no desenvolvimento e facilitacdo das afinidades. Advirta-se que isso nédo retira dos
Entes a sua soberania, os tornando subalternos ao tribunal estrangeiro, arbitral.

De mais, aquele que se dispde a contratar credita um minimo de seguranga ao seu negdcio
juridico. Logo, ao se arrazoar acerca do comércio exterior, estima-se em maior grau essa
seguranca, em vista das grandes propor¢oes gestadas pelos entes de Estados dispares.

Ainda, vé-se que a dita Convencgdo — CISG (VIENA, 1980) preocupou- se em delimitar
em quais casos ela ndo seria aplicada, sendo veja-se em seu artigo 2°:

Esta Convencdo ndo se aplicara as vendas:

(@) de mercadorias adquiridas para uso pessoa, familiar ou doméstico, salvo se o
vendedor, antes ou no momento de conclusdo do contrato, ndo souber, nem devesse
saber, que as mercadorias sdo adquiridas para tal uso;

(b) em hasta publica;
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(c) emexecucdo judicial;

(d) de valores mobiliarios, titulos de crédito e moeda;
(e) de navios, embarcacdes, aerobarcos e aeronaves;
(f)  deeletricidade.

O contrato de compra e venda, seja de natureza civel ou mercantil/empresarial, €
considerado uma espécie que propicia maior seguranca juridica as relacGes juridicas
estabelecidas.

Em se tratando de comércio exterior ou internacional, a busca pela seguranca
supramencionada torna-se mais acirrada, visto que as partes contratantes desejam compactuar
amenizando, a0 maximo, os danos, até porque, em sua grade maioria, tais pactos sdo de

referéncias vultuosas.

7. ARGUMENTOS DE CONTRARIEDADE NA FORMACAO
DOS CONTRATOS NA CISG E NO CCB.

A formacdo dos contratos é o ponto crucial a se ter uma correta celebracdo, haja vista se
constituir alvo de acercamento de nulidades, por exemplo. O Cadigo Civil Brasileiro preceitua,
em seu artigo 112 (BRASIL, 2002), verbis: “Art. 112. Nas declara¢fes de vontade se atendera
mais & intengdo nelas consubstanciada do que ao sentido literal da linguagem”.

Diniz (2013, p. 156) define tracos para a formacao do vinculo contratual, afirmando que
as “negociagdes preliminares (tratative pourparlers) nada mais sdo do que as conversacdes
prévias, sondagens e estudos sobre os interesses de cada contratante”.

Advém do raciocinio acima a ideia de auséncia de obrigatoriedade, pelo menos em tese,
no periodo denominado de pré-contratual, mais precisamente, na fase de negociacfes prévias.

Posteriormente, deflagra a autora supracitada, a inteligéncia da obrigacdo na etapa pré-
contratual, no sentido de se assinalar que a parte que der causa aos danos, de forma injustificada
e arbitraria, tem por obrigacdo indenizar a outra parte, que estava de boa-fe, creditando na
tratativa (DINIZ, 2013, p. 157):

Apenas na hip6tese de um dos participantes criar no outro a expectativa de que o
negacio sera celebrado, levando-o a despesas, a ndo contratar com terceiro ou alterar
planos de sua atividade imediata, e depois desistir, injustificada e arbitrariamente,
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causando- lhe sérios prejuizos, tera, por isso, a obrigacao de ressarcir todos 0s danos.

Sabe-se, nesse interim, que o0 acontecimento pré-contratual ndo contém, tdo somente, as
negociacdes preliminares, sendo constituido, também, da emissdo da proposta e consequente
aceitacdo, a fim de formar- se o contrato preliminar, objetivando o definitivo.

Assim, em relacdo a proposta, 0 CC/2002, no artigo 427, (BRASIL, 2002), aponta: “Art.
427. A proposta de contrato obriga o proponente, se o contrario nao resultar dos termos dela, da
natureza do negécio, ou das circunstancias do caso”.

Do artigo anterior extrai-se a caréncia de conceito da oferta, policitacdo, contudo,
percebe-se a garantia do seu sentido obrigatério, mesmo ante a inexisténcia de contrato
propriamente dito.

Desse modo, com tom bastante elucidativo, Rizzardo (2011, p. 41), subdivide a fase
preliminar ou formacdo contratual, em duas: negociacdes e proposta/aceitacdo. Afirma o autor
(Rizzardo, 2011, p. 41) que a primeira fase se trata de “negociatdria, integrada pelos atos
preparatorios realizados sem inteng@o vinculante marcante”:

Ainda, diz que a tratativa ndo dispde de eficicia Rizzardo (2011, p.42): “Trata-se de
desenvolver puras negociacBes preliminares, quer dizer, destituidas de eficacia contratual
especifica”.

Posteriormente, ampara que a proposta além de ser a segunda etapa de uma primeira,

qual seja pré-contratual, é o préprio desenrolar do contrato (RIZZARDO, 2011, p. 44).

A proposta vem a ser o primeiro momento no desenrolar dos atos que levam ao contrato
propriamente dito. Uma das partes oferece a relacdo contratual pretendida a um possivel
interessado (...). Denominada, também, policitacdo, visa solicitar a manifestacdo de
vontade da outra parte, que se denominara aceitante, desde que a escolha e aprove, a ela
aderindo.

Lobo (2014, p. 75), nessa direcdo, afirma que para existir uma formagao contratual, sdo
necessarios os seguintes: a) a oferta; b) a aceitacéo e c) o consenso: “O contrato se forma quando
uma parte (ofertante) faz uma oferta de uma prestacdo a outra parte (aceitante) e esta aceita,

fundindo-se as duas manifestacOes de vontade em um acordo ou consenso”.
Para Larenz (1959, v. 1, p. 65, apud LOBO, 2014):

Ao porem-se ambas as partes por propria e livre vontade, de acordo sobre determinadas
prestacOes e obrigacdes, resultara que nenhuma dependera do arbitrio da outra e ambas
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estardo em situacdo de velar por seus proprios interesses.

Dessa maneira, percebe-se que o contrato, na fase pré-contratual, possui subetapas que
incluem tratativas iniciais e proposta, visando a futura pactuacéo. As negociacGes preliminares
referem-se apenas a avaliacdo das possiveis condi¢cdes para a celebragdo de um acordo e sua
viabilidade, ndo gerando obrigacdo de contratar, mas podendo resultar em indenizacéo,
dependendo dos esforcos despendidos e da retirada de uma das partes sem justificativa. A
proposta vincula a vontade do proponente, e a aceitacdo deve ocorrer conforme 0s termos
apresentados, pois qualquer alteracdo implicara em uma nova proposta.

Os artigos 428 a 435, do Cddigo Civil Brasileiro — CCB (BRASIL, 2002), demonstram o
mudus operandi da oferta e aceitacdo, nessa fase de pré-contratual:

Demonstra a obrigatoriedade da oferta:

Art. 428. Deixa de ser obrigatéria a proposta:

| - se, feita sem prazo a pessoa presente, ndo foi imediatamente aceita. Considera-se
também presente a pessoa que contrata por telefone ou por meio de comunicagdo

semelhante;
Il - se, feita sem prazo a pessoa ausente, tiver decorrido tempo suficiente para
chegar a resposta ao conhecimento do proponente; Il - se, feita a pessoa ausente, ndo

tiver sido expedida a resposta dentro do prazo dado;
IV - se, antes dela, ou simultaneamente, chegar ao conhecimento da outra parte a
retratacdo do proponente.

Relata sobre a oferta feita ao publico, afirmando que precisara preencher os requisitos

essenciais do contrato:

Art. 429. A oferta ao pablico equivale a proposta quando encerra 0s requisitos essenciais
ao contrato, salvo se o contrario resultar das circunstancias ou dos usos.

Paréagrafo Unico. Pode revogar-se a oferta pela mesma via de sua divulgacéo, desde que
ressalvada esta faculdade na oferta realizada.

Evidencia a escusa da aceitacdo: “Art. 430. Se a aceitacdo, por circunstancia imprevista,
chegar tarde ao conhecimento do proponente, este comunica-lo-a imediatamente ao aceitante,
sob pena de responder por perdas e danos”.

Ressalta que qualquer alteracdo na policitagdo, quando do momento da aceitacdo,
implicara em nova proposta: “Art. 431. A aceitacdo fora do prazo, com adicGes, restricdes,
ou modificagdes, importara nova proposta”.

Corrobora com o tipo de aceitagdo técita: "Art. 432. Se 0 negdcio for daqueles em que ndo
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seja costume a aceitacao expressa, ou 0 proponente a tiver dispensado, reputar-se- & concluido o
contrato, ndo chegando a tempo a recusos”.

Afirma a possibilidade do aceitante se retratar: “Art. 433. Considera-se inexistente a
aceitacéo, se antes dela ou com ela chegar ao proponente a retratagdo do aceitante”.

Aceitacdo desde a expedicéo:

Art. 434. Os contratos entre ausentes tornam-se perfeitos desde que a aceitacdo €
expedida, exceto:

I - no caso do artigo antecedente;

Il - se o proponente se houver comprometido a esperar resposta;

111 - se ela ndo chegar no prazo convencionado.

O lugar da proposta como marco de celebracdo contratual: “Art. 435. Reputar-se-4
celebrado o contrato no lugar em que foi proposto”.

Pereira (2013, p. 61), categoriza que o contrato dito preliminar é a espécie, por meio da
qual, as partes, ou uma so6 delas, se comprometem a avencar o contrato chamado de principal.
Ainda, reflete a autor, que a distincdo entre o contrato principal e o contrato preliminar esta
justamente no objeto. Isto porque, naquele é a prestacdo a qual as partes se obrigaram. Nesse, é
a obrigacéo de concluséo do contrato.

Seguindo a ilagdo o ilustre autor supracitado (PEREIRA, 2013, p. 79- 80) os mencionados
contratos preliminares sdo dotados de efeitos, 0s quais sdo vistos apds a implementacdo dos
requisitos de validade, aplicados aos contratos, apostos, em resumo:

a) Requisito objetivo: objeto licito e possivel.

b) Requisito subjetivo: capacidade genérica para a vida civil.

c) Requisito formal: deve o contrato preliminar conter 0s mesmos requisitos
formais para a celebracéo do contrato, propriamente dito.

O requisito objetivo ha de se consubstanciar na licitude e possibilidade do objeto
permeado, uma vez que os ilicitos ndo se revestem de protecdo, no Direito. Ja a subjetividade
remonta ao fato de que os incapazes, em regra, ndo podem celebrar negécios juridicos. A
formalidade dos contratos preliminares persegue a dos contratos principais, por demonstrar a
perfeita vontade dos contratantes em ajustar o consubstanciado.

A policitacdo se traduz no sentido de que o proponente remete a emanacéo da sua vontade

em solenizar um negdcio juridico, ao pretenso aceitante. Em havendo a aceitagdo, torna-se
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perfeito o contrato, obrigando o ofertante ao devido cumprimento, por conseguinte, estara o
aceitante comprometido com a obrigacéo que se lhe foi imposta.

Quando da recepcdo da oferta o aceitante devera emitir declaracdo devidamente
consignada, caso ndo deseje quedar-se silente, 0 que ndo gerara contrato. Mas, adverte-se 0 bom
tom de se consagrar os termos pelos quais se obriga a cumprir.

Logo, caso adicione, remova ou modifique os termos recebidos, tera, por obrigacao,
lancar de si declaragdo, tornando-se, a partir, desse momento, ofertante.

Tal fato decorre dos principios da boa-fé objetiva, a qual reclama a inteireza, conduta
correta, das partes contratantes e do consensualismo, traduzindo o real sentido do contrato, o qual
é constituido sob consenso mutuo.

Admira-se que a simples oferta ou aspiracdo contratual € o inicio da celebracdo, dai
porque se depreende de regramento especifico, em Cadigo Civil, nos artigos 427 a 435 (BRASIL,
2002).

Ademais, lembra-se que o policitante, no que toca ao envio da proposta, se compromete
sobremaneira com o desempenho de sua asseveracao, conforme art. 427, CC/02, supracitado.

Para Gagliano e Filho (2014, p.128), a fase de puntuacdo consiste em um momento
prévio, no qual “as partes discutem, ponderam, refletem, fazem calculos, estudos, redigem a
minuta do com trato, enfim, contemporizam interesses antagénicos, para que possam chegar a
uma proposta final e definitiva”.

Entendem os autores que ndo ha definitividade, embora defendam o pensamento de
cabimento de indenizacdo pelos gastos fincados na expectativa legitima gerada mediante a
certeza de celebracdo contratual definitiva.

Hé de se coadunar com essas ilagdes, visto que ndo ha falar em indenizacGes, nessa fase,
excetuada pelo principio da boa-fé objetiva.

De outra sorte, convem salientar, que a Convencédo das Na¢fes Unidas sobre Contratos
de Compra e Venda Internacional de Mercadorias (VIENA, 1980), apelidada CISG (United
Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods), foi aprovada, no Brasil,
pelo Decreto Legislativo de n.° 538/2012 (BRASIL, 2012), Diario Oficial da Unido, de 18
(dezoito) de Outubro de 2012 (dois mil e doze), passando a gerar efeitos somente a partir de 1°
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(primeiro) de Abril de 2014 (dois mil e quatorze).
Segue texto do Decreto, em seu artigo 1° (BRASIL, 2012):

O Congresso Nacional decreta:

Art. 1° Fica aprovado o texto da Convencdo das Nagdes Unidas sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias, estabelecida em Viena, em 11 de abril
de 1980, no ambito da Comissdo das Nacdes Unidas para o Direito Mercantil
Internacional.

A aprovacdo da Convencdo foi um marco na histéria da compra e venda internacional de
mercadorias, no Brasil, visto que 0s textos nacionais nao satisfizeram totalmente as regulacdes
do mercado externo, devido as suas especificidades. Ha incompatibilidade de regramentos, nesse
cendario? Caso se tenha conflito entre a lei interna e a externa, qual deve ser a prevalente?

Diante dos anseios mercadolégicos, entende-se que o Codigo Civil ndo seria o bastante
para proteger/resguardar/resolver as relagdes internacionais, a uma porque ambos 0s contratantes
iriam desejar a aplicacdo de suas proprias leis, a fim de se beneficiarem, a outra em virtude da
globalizacdo, mediante a qual se exige/espera uma maior agilidade do circuito do comércio, a
fim de se fomentar a economia.

Coteja a Convencao das Nacdes Unidas (VIENA, 1980) sobre o assunto de formacao

contratual:

Artigo 14 - Para que possa constituir uma proposta, a oferta de contrato feita a pessoa
ou pessoas determinadas deve ser suficientemente precisa e indicar a intencdo do
proponente de obrigar-se em caso de aceita¢do. A oferta é considerada suficientemente
precisa quando designa as mercadorias e, expressa ou implicitamente, fixa a quantidade
e 0 preco, ou prevé meios para determina-lo.

Dessa forma, conclui-se que a norma mercantil é mais especifica sendo apropriada, dessa
maneira, as relacbes internacionais, por condicionar a vinculagdo da oferta, a fixa¢do do preco,
aliada a quantidade, diferentemente do tratado em lei interna.

Frise-se, por oportuno, que a utilizagdo da norma internacional ndo possui carater
obrigatorio a ser observado pelos consignatarios, sendo, apenas, uma legislacdo opcional.
Todavia, em que pese possuir a norma um aspecto alternativo, tem-se como a mais adequada, a
esse tipo de interacdo. Nesse sentido, os artigos 6 e 12, da Convencdo de Viena (VIENA,1980),

traduzem:

Artigo 6 - As partes podem excluir a aplicacdo desta Convencdo, derrogar qualquer de
suas disposi¢es ou modificar-lhes os efeitos, observando-se o disposto no Artigo 12.
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Artigo 12 - N&o se aplicara qualquer das disposicdes dos artigos 11 e 29, ou da Parte 11
desta Convencdo, que permita a celebracdo, alteracéo ou rescisdo do contrato de compra
e venda, ou a proposta, aceitacdo ou qualquer manifestacéo de intencdo, por outra forma
que ndo a escrita, quando uma das partes tiver seu estabelecimento comercial em Estado
Contratante que tenha feito a declaracdo prevista no artigo 96 desta Convencéo. As
partes ndo poderdo derrogar nem modificar o efeito do presente artigo.

Conclui-se, desses textos, que as partes podem escolher, quando das negociagdes
preliminares ou do contrato preliminar, o direito ser aplicado ao negécio juridico pretendido,
momento no qual abracam aos ditames da norma internacional ou rechacam-nos, cedendo lugar
aos regramentos internos.

Quer se salientar, nessas linhas, que opostamente a previsdo da Lei Civil Brasileira, todo
ato de manifestagéo de vontade deve ser consubstanciado em sua forma escrita, ndo admitindo a
tacita, quando da presenca de aderentes a Convencao de Viena, sendo esse o caso do Brasil, desde
2014, quando passou a produzir efeitos no territorio nacional.

Segundo esse entendimento, os consignatarios devem de inicio, exprimir as suas vontades
para afastar a incidéncia da norma interna ou nao.

O artigo 8, da Convencédo de Compra e Venda Internacional (CISG) permite que, além da
real intencdo, haja uma interpretacdo da conduta do contratante, segundo o que seria razoavel de
se esperar. Esse tipo seria uma aceitagdo tacita, de um modo mais abrangente.

O preceituado no artigo 9, dessa Convencao, tem por finalidade a circulagéo das riquezas
e, para tanto, fomenta diversas possibilidades de concluir o avencado. Nesse cenario, repara-se
que as regras sdo mais abertas e que as partes ficam encadeadas, inclusive, com adicdo de usos e
costumes reconhecidos no comércio. Fatos sem precedente no nosso CCB. Dai porque a CISG é
mais indicada para relacionamentos entre partes de paises distintos.

Ha se retratar, nesse aspecto, um caso especifico, ocorrido no Pais da Alemanha, que nos
indica a importancia de se fixar a quantidade do objeto avencado, seja expressa, admitindo a
fixacdo técita, pelos usos e costumes.

Trata-se do “Egg Case”, ou, “Caso dos Ovos”, o qual foi devidamente julgado pela
“District Court Oldenburg”, em 28 de fevereiro de 1996. Nesse caso, duas empresas de
diferentes Estados, quais seja: Alemanha e Holanda resolveram pactuar. A empresa holandesa

planejou comprar ovos, fixando, no instante, a entrega dos mesmos, contudo, deixou de observar
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os detalhes da compra mercantil. Pelo que contratou 03 (trés) caminhdes carregados de ovos.
Mas, o que seriam 03 (trés) caminhdes carregados de ovos? Note-se que a auséncia da fixacao
da quantidade, de forma expressa, enseja inumeros guestionamentos.

Enfim, a questdo chegou ao Tribunal Alemdo, por meio da empresa Holandesa, sob o
argumento de que a quantidade que recebera da empresa Alema, ndo correspondia ao que ela
havia esperado.

A Corte compreendeu que o numero pactuado estava ocultamente delineado, visto que,
ao se falar em 03 (trés) carregamentos de caminhdo de ovos, entendia-se que esse deveria estar
com toda a sua capacidade preenchida.

Concluindo-se, o contratante Alemao teve de cumprir a oferta proposta, com base na
expectativa da empresa da Holanda, por forca do regime aplicado pela Convencéo de Viena??

Trata-se esse caso de um importante demonstrador da conexdo da oferta, pela qual se
ultimou da execucdo pactual.

Diversamente, ou ao menos questionador, ocorreu na Hungria um caso chamado de “Pratt
& Whitney v. Malev”. Nesse, se pode identificar que oferta ndo vinculou o policitante. Essa
empresa emitiu uma aceitacdo a oferta feita por outra dos Estados Unidos. O contrato envolvia a
compra de motores de avido, sem, contudo, se fixar o exato preco, condi¢do obrigatoria
encontrada na CISG, excetuada pelo motivo consignado no artigo 55, da mesma. A empresa dos
Estados Unidos acionou o Judiciario para a resolucdo do impasse, aduzindo descumprimento
contratual, tendo em vista a forma implicita estabelecida na propria peculiaridade do produto

ofertado, motor de avido, invocando, assim o art. 55, da CISG (VIENA, 1980):

Artigo 55

Se o contrato tiver sido validamente concluido sem que, expressa ou implicitamente,
tenha sido nele fixado o preco, ou 0 modo de determina-lo, entender-se-a, salvo
disposicdo em contrario, que as partes tenham implicitamente se referido ao preco
geralmente cobrado por tais mercadorias no momento da conclusdo do contrato,
vendidas em circunstancias semelhantes no mesmo ramo de comércio.

O Tribunal julgador compreendeu que o suprarreferido artigo ndo se aplicaria ao caso,

2 http://cisgw3.law.pace.edu/cases/960228g1.html / Alemanha. LG Oldenburg Caso n.° 12 O 2943/94. Data da
decisdo: 28 Fev. 1996. Traducdo para o inglés disponivel em: http://cisgw3.law.pace.edu/cases/960228g1.html /.
Acesso em 10/06/2015.
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tendo em vista a inexisténcia de método de comparacdo mercadoldgica para 0 mesmo. Logo,
pelo fato da declaracdo de vontade ndo corresponder aos requisitos de elementos suficientes de
vinculag&o, consoante CISG, ndo se poderia ultimar a avenga®.

As regras mercantis, assim como, a vinculagdo da proposta sdo bem mais acentuadas que
as encontradas no CCB, pela seriedade de se envolver soberanias nas negociagoes.

Em regramento Brasileiro, as partes ndo ficam obrigadas pelo que expressam nas
negociacbes preliminares. Porém, em ambiente internacional, os contratantes tornam-se
constrangidos ao comprometido, anteriormente.

Em caso de existéncia de dispositivos contraditdrios entre os regramentos da lei civilista
e da convencdo de Viena, para compra e venda internacional de mercadorias, como se pode
perceber, compreende-se, portanto, que a prevaléncia deve ser atribuida, sem dudvidas, aos
regramentos internacionais, haja vista concretizarem situacbes que emanam efeitos
potencializadores do comércio internacional, fortalecendo a economia global. Tais regramentos,
como visto, sdo dotados de especificidades de relagdes, cujos interesses sdo, prioritariamente,
“egoistas” ou individuais, isto €, objetivam movimenta¢ao lucro com a contratagcdo avengada, ao
tempo em que norteiam paises diversos, pelo que, para uma melhor compreensdo, ha de se

implementar as orientagcdes internacionais.
8. CONSIDERACOES FINAIS

A analise realizada neste estudo destaca a complexidade e a importancia da policitacdo
nos contratos internacionais de compra e venda mercantil, especialmente no contexto das
negociacOes preliminares e da vinculacdo da proposta. Ao comparar a legislacdo interna,
representada pelo Cédigo Civil Brasileiro (CCB/2002), com a Convencéo das Nagfes Unidas
sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias (CISG), ficou evidente a

necessidade de priorizar a norma internacional em casos de conflito. A CISG oferece uma

3 http://cisgw3.law.pace.edu/cases/920925n1.html. Hungria LegfelsobbBirésag. Caso n.° Gf.I. 31 349/1992/9. Data
da decisdo: 25 Set. 1992. Tradugdo para o inglés disponivel em: http://cisgw3.law.pace.edu/cases/920925h1.html.
Acesso em 10/06/2015
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estrutura mais unificada e adaptada as especificidades do comércio internacional, promovendo
um consenso maior entre as partes e facilitando a movimentacdo do mercado global.

As negociacgdes preliminares, embora ndo gerem obrigacdo de contratar, podem resultar
em indenizagdo dependendo dos esforgos despendidos e da retirada injustificada de uma das
partes. A proposta, por sua vez, vincula a vontade do proponente, e a aceitagdo deve ocorrer
conforme os termos apresentados, sob pena de se configurar uma nova proposta. Este estudo
reforca que, diante de conflitos entre a legislacdo interna e a CISG, a norma internacional deve
prevalecer para garantir maior seguranca juridica e eficiéncia nas transa¢bes comerciais
internacionais.

A utilizagdo da arbitragem como meio alternativo de resolucéo de conflitos mostrou-se
eficaz, oferecendo celeridade e flexibilidade, caracteristicas essenciais para o dinamismo do
comeércio global. A arbitragem permite que as partes escolham os arbitros e as regras aplicaveis,
adaptando-se melhor as necessidades especificas dos contratos internacionais. Além disso, a
CISG, ao estabelecer critérios claros para a formacdo e vinculagdo dos contratos, elimina a
influéncia de disposi¢des particulares, promovendo a uniformidade e previsibilidade necessarias
para o desenvolvimento do comércio global.

Portanto, a aplicacdo das normas internacionais, como a CISG, e a utilizacdo da
arbitragem sdo essenciais para superar as limitacbes da legislacdo interna, garantindo um
ambiente mais seguro e eficiente para as transa¢6es comerciais internacionais. Essas ferramentas
juridicas contribuem para a estabilidade e crescimento do comércio global, beneficiando todas

as partes envolvidas.
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